
Créer son entreprise,
quelles démarches ?

Quelle démarche ? Passage à l’acte Fondation Équilibre financier

Les étapes du lancement de l’entreprise

Création Démarrage

Phase de lancement

de l’entrepriseRecherche

et gestation

de l’idée

Entreprise

viable

1 - Recherche et gestation de l’idée

J’ai l’intention de créer une entreprise.
z Je suis un « porteur d’intention ».

a. L’idée

b. La personne

c. L’analyse, la réflexion

1 a -  L’idée

d Je dois déterminer mon concept, mon
‘business model’
z Je vends quoi, à qui, comment je fais de l’argent ?

En d’autres termes :
z Qui sont mes clients ?

z Quel est leur problème ?

z Comment est-ce que je résous leur problème ?

1 b - La personne

d Quelle est ma motivation ? Quels

sont mes objectifs ?

d Je dois valoriser mes atouts, mes

expériences, mes acquis, mon

réseau de relations

d Apprendre à me connaître…

d Avoir l’esprit d’entreprise !

1 c - L’analyse, la réflexion

d Je mets en place mon réseau, petit à petit

d Je recherche  le maximum d’informations !

d J’analyse le marché que je veux pénétrer

d J’étudie la rentabilité ‘a priori’ de mon

projet

d Je constitue mon dossier de travail



2 - Le passage à l’acte : la phase de création

d J’ai décidé de me lancer !
z Je suis ce qu’on appelle un « porteur de projet ».

d Je consacre tout mon temps à mon projet :

a. L’étude du marché

b. La recherche de financement

c. La formation de l’équipe

d. La rédaction du business plan

e. La mise en place

2 a - L’étude de marché

d J’analyse mon marché

d Je choisis ma clientèle

d Je commence la

prospection

2 b  - La recherche de financement

d J’inventorie mes ressources

d Je définis mes besoins

d Je recherche des investisseurs

2 c – La formation de l’équipe

Il est indispensable de s’entourer de personnes
compétentes.

L’équipe idéale ?

Elle réunit un technicien, un commercial, un gestionnaire,
un stratège.

2 d - La rédaction du business plan

d Présentation du projet

d Le créateur d’entreprise et son

équipe

d Analyse du marché, du public-

cible, du chiffre d'affaires potentiel

d Organisation de la future entreprise

d Éléments financiers

2 e - La mise en place

d Je recherche des locaux

d Je procède aux investissements

d J’achète le matériel, je fais faire

des travaux

d Je choisis la forme juridique et le

nom de mon entreprise



3 - La fondation (« création »)

d C’est officiel, je démarre !

z Je suis maintenant un « créateur d’entreprise ».

a. Les démarches

b. Vendre !

c. Gérer mes finances

d. Motiver mon équipe

3 a - Les démarches

d Je fonde la société, je l’inscris au

registre du commerce

d Je demande l’assujettissement à la

TVA

d  Je m’affilie à une caisse de

compensation (AVS)

d J’obtiens les autorisations, diplômes,

patentes nécessaires

d Je souscris aux assurances

indispensables

d Je protège ma propriété intellectuelle

(brevets, marques)

d J’engage du personnel

3 b - Vendre !

d Je prospecte de nouveaux clients

d Je fais de la publicité

d Je signe des contrats

d Je fais parler de moi

d Je soigne mes prescripteurs

d Je fidélise les clients existants

3 c - Gérer mes finances

d Je limite les dépenses

d J’investis judicieusement

d Je suis l’état de mes finances

3 d - Motiver mon équipe 4 – Atteindre l’équilibre financier

d C’est le succès ! L’entreprise est rentable…
z On m’appelle maintenant un « entrepreneur ».

Ils se marièrent et eurent beaucoup de petits cent francs…


